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UMOWY
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Organizacja procesu kontraktowania w zakupach wiaze sie zaréwno

z utozeniem prawidtowych regulacji wewnatrz firmy, takich ktére usprawnia

funkcjonowanie dziatu zakupéw i jego wspdtprace z pozostatymi dziatami,

ale réwniez z odpowiednim przygotowaniem wszelkiej dokumentacji
kontraktowej. Wybdr odpowiednich zapiséw, konstrukcje ktére wytyczajg
czas, sposdb realizacji, wymagania i formy zabezpieczen to kluczowe

elementy dziatan formalnych i organizacyjnych, ktére nie tylko utatwiajg
wspotprace, ale chronig interesy firmy na kazdym etapie realizacji

zam&wien. Zapraszamy do udziatu w warsztacie poswieconym

doskonaleniu procesu kontraktowania w zakupach.

Twoje korzysci

Poznasz najwazniejsze rozwigzania probleméw w umowach
zakupowych

Poszerzysz swojg wiedze w zakresie funkcjonalnego i sprawniejszego
organizowania procesu kontraktowania zakupdw dla firmy

Dowiesz sig, jak usprawniaé zawartos¢ regulacji i dokumentacji
potrzebnej w organizowaniu zakupdéw

Zdobedziesz wiedze w zakresie negocjowania warunkéw umoéw
zakupowych i radzenia sobie z ogdlnymi warunkami zakupdw

Uczestnicy

Menedzerowie i kierownicy logistyki, Menedzerowie

i kierownicy dziatow zakupow, Kierownicy ds. dystrybucji
logistyki, Specjalisci ds. transportu i spedycji, Prawnicy

w firmach odpowiedzialni za tworzenie umow zakupowych

Szkolenie on-line

Bez wychodzenia z domu, przy pomocy komputera lub telefonu
podtaczonego do sieci

W oparciu o nasza platforme

Nie wymaga zadnej szczegdlnej umiejetnosci postugiwania sie
oprogramowaniem

Mozliwosé zadawania pytan ekspertowi na zywo, poprzez czat

Z przyjemnoscig zorganizujemy to szkolenie w dedykowanej formie zamkniete;.

Zapraszamy do rezerwacji miejsc!

Anna Chmielewska

project manager
tel. 22 35524 00
a.chmielewska@langas.pl

langas@langas.pl / +48 22 355 24 00
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mec. Romana Pietruk

radca prawny, specjalizuje sie w temacie
kontraktéw handlowych, obstugi organéw
spotki, odpowiedzialnosci cztonkdw
zarzadu i rady nadzorczej, poprawy
efektywnosci funkcjonowania biura zarzadu
i rady nadzorczej. Prowadzi szkolenia od 10
lat. Realizowata projekty zaréwno na rzecz
sektora prywatnego jak i publicznego. Jako
cel stawia sobie wysoki poziom
merytoryczny szkolen przy jednoczesnym
przystepnym sposobie przekazywania
wiedzy. Ukonczona aplikacja radcowska
OIRP Warszawa. Absolwentka Wydziatu
Prawa i Administracji UKSW, absolwentka
studiéw podyplomowych Fundusze
Strukturalne Unii Europejskiej oraz studiow
podyplomowych Prawa Rosyjskiej
Federacji. Wspdlnik Kancelarii Radcow
Prawnych Romana Pietruk, kukasz Pietruk
s.C.

wiecej na langas.pl

OPINIE UCZESTNIKOW

,Dobrze wykorzystany czas. Duzo nowych
informacji, przekazanych w przystepny
sposob. Wyktadowca - bardzo duzy plus,
zresztg nie po raz pierwszy.”

Agnieszka Bargiet, Kierownik Biura
Zarzadu, Koksownia Czestochowa Nowa
Sp. z o.0.

,Szkolenie bardzo merytoryczne i doskonale

przygotowane. Zdobyte informacje beda

mim bardzo pomocne w wykonywaniu
obowiazkéw stuzbowych.”

Joanna Skéra Koordynator, DB Cargo
Polska S.A.

wiecej na langas.pl y
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9.15 logowanie do platformy i sprawdzanie ustawien
9.30 - rozpoczecie szkolenia

Najwazniejsze problemy w umowach zakupowych
e sita wyzsza - kiedy wystepuje?
e nadzwyczajna zmiana stosunkdw gospodarczych - kiedy mozna
zastosowac klauzule?
klauzula zmiany okolicznosci
klauzula rewizji ceny
tancuchy dostaw, korzystanie z podwykonawcédw
zaliczka, zadatek, przedpfata, kara umowna, gwarancja bankowa,
potracenie i cesja
e jakie dziatania podja¢, gdy kontrahent ogtosi upadtos$é?

Kiedy mozna zakonczy¢ wspétprace / rozwigza¢ umowe?

e ugoda jako wzajemne ustepstwo stron

e  rozwigzanie, wypowiedzenie i odstgpienie

e skuteczne zakonczenie umowy: jakie sg przestanki i jak przygotowac
oswiadczenie?

e wybdrformy roszczenia: rekojmia, gwarancja, ,klasyczne” roszczenie
odszkodowawcze

e wybdr postepowania sagdowego: wybdr sadu, postepowanie
zabezpieczajace oraz rozpoznawcze

Opéznienia w ptatnosciach i odsetki
e obowiazki przedsiebiorcéw wobec CRBR
zgtaszanie informacji o rzeczywistych beneficjentach
Centralny Rejestr Beneficjentéw Rzeczywistych
termin é-miesiecy na przekazanie informacji
kto jest beneficjentem rzeczywistym?
identyfikacja klienta, beneficjenta rzeczywistego lub osoby dziatajacej
w imieniu klienta
e  procedura zgtaszania nieprawidfowosci

Tworzenie zapytania ofertowego i negocjowanie umowy
e czym jest oferta w rozumieniu kodeksu cywilnego
prawne kryteria konstrukgeji zapytania ofertowego
okres obowigzywania oferty
przygotowanie tresci zapytania ofertowego - istotne elementy
formalno-prawne
czy i kiedy zapytanie ofertowe wywotuje skutki prawne?
milczenie - czy moze by¢ uznane za przyjecie oferty?
przyjecie oferty - skutki prawne dla kupujacych
przyjecie oferty ze zmianami
domniemanie z art. 97 KC
negocjacje w drodze elektronicznej: jak unikngé bteddw
negocjowania z osobg nieupowazniona, jak sie uchroni¢ przed
zawarciem umowy w trybie negocjacji/oferty z osoba nieupowazniong
- ryzyko dla firmy, ryzyko dla pracownika, sposoby zabezpieczenia
e negocjowanie warunkéw umdw, alternatywne sposoby postepowania
wobec ogdlnych warunkéw zakupowych

| langas@langas.pl/ +48 22 355 24 00
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Reprezentacja i petnomocnictwa w kontraktach
zakupowych

reprezentacja stron umowy zakupowej
sprawdzenie kontrahenta w KRS i CEiDG -
putapki i niebezpieczenstwa

uprawnienia petnomocnika handlowego w
zakupach dla firmy

tworzenie tresci petnomocnictwa

nadawania uprawnien petnomocnikom
odpowiedzialno$é petnomocnika (pracownika,
wspodtpracownika) za zawierany kontrakt
przekroczenie uprawnien - konsekwencje dla
firmy i dla petnomocnika

organizacja systemu petnomocnictw w
zaleznosci od rodzaju zakupéw

Zawieranie uméw zakupowych oraz dokumentacja
kontraktowa

okreslanie przedmiotu umowy

zapisy dotyczace obszaru wspdtdziatania stron
okreslanie procedur i ich weryfikacja

wzory os$wiadczen

formularze, zamdwienia, czy umowy?

nowa ustawa o terminach ptatnosci w
transakcjach handlowych

jak liczy¢ terminy w umowach?

korzystanie z wzorcéw umownych - skutki,
mozliwos¢ obrony przed niekorzystnymi
zapisami

umowa przedwstepna, a umowa ostateczna -
warunki i réznice

formy umowy. Jak wybraé wtasciwg forme
umowy?

ogdlne warunki zakupu i sprzedazy

15.30 Zakonczenie szkolenia

Zastrzezenie prawne

Odpowiedzi na pytania nie moga by¢ traktowane jako
udzielenie porady prawnej. Doradztwo prawne moze by¢
realizowane jedynie na zlecenie w indywidualnie
oznaczonej sprawie. Organizator szkolenia nie wyraza
zgody na jakakolwiek forme utrwalania, powielania,
udostepniania lub nagrywania przebiegu szkolenia. Tres¢é
szkolenia i materiaty szkoleniowe objete sg prawami
autorskimi.
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Wypelnij formularz zgloszeniowy i przeslij na
numer fax: 22 355 24 08 lub e-mail: szkolenia@langas.pl

. PRAWO, BIURO ZARZADU

UMOWY ZAKUPOWE
21 MAJA 2024 R.
SZKOLENIE ON-LINE NA PLATFORMIE

LICZBA MIEJSC OGRANICZONA
[] zgtoszenie do 29/04/2024 1 170 PLN + 23% VAT

L] zgtoszenie od 30/04/2024 1470 PLN + 23% VAT

CENA ZAWIERA
Uczestnictwo w szkoleniu, materialy, certyfikat

SPOSOB PLATNOSCI

Przelewem w terminie 7 dni od daty otrzymania faktury proforma
na konto Langas Regtech Sp. z 0.0. NIP 7010991220

POTWIERDZENIE ZGLOSZENIA

Po otrzymaniu formularza zgtoszeniowego przeslemy Panstwu
potwierdzenia przyjecia zgloszenia na adres e-mail podany

w formularzu. Na ok. 10 dni przed rozpoczeciem wydarzenia
otrzymajg Panstwo szczegdlowe informacje organizacyjne.

| Langas Group — Level up!

ul. Marszatkowska 58 lok.15
00-545 Warszawa

tel: +48 22 355 24 00

fax: +48 22 355 24 08

www. langas.pl

e-mail: langas@langas.pl

v (o]

in/
f

FIRMA

Adres

Stanowisko

E-mail

Osoba do kontaktu
(przed szkoleniem otrzyma na adres
e-mail informacje o szkoleniu)

D Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych przez Langas Regtech Sp. z 0.0.,
ul. Marszatkowska lok.15 , 00-545 Warszawa, NIP: 7010991220 w celu
dostarczania informacji handlowych drogg elektroniczng, w tym poczig elektroniczng
oraz telefonicznie, z art. 6 ust. 1 lit. a rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE)
2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony os6b fizycznych w zwigzku
z przetwarzaniem danych osobowych (RODO) oraz ustawg z dnia 18 lipca 2002 r.
o $wiadczeniu ustug droga elektroniczng (Dz.U. 2017 poz. 1219 z pdzn. zm.).
WyraZenie zgody jest dobrowolne i moze by¢ w kazdym czasie cofnigte.

I:I Wyrazam zgode na inicjowanie telefonicznych polaczen przychodzacych z wykorzystaniem
przez Langas Regtech Sp. z 0.0, ul. Marszatkowska lok.15 , 00-545 Warszawa,
NIP 7010991220 w celach handlowych | marketingowych zgodme zart. 6 ust. 1it.
a rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia
2016 r. w sprawie ochrony 0sob fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem danych osobowych
(RODO) oraz z art. 172 ustawy prawo telekomunikacyjne (Dz.U. Dz.U.2016.1489
z pozn. zm.). WyraZenie zgody jest dobrowolne i moze by¢ w kazdym czasie cofnigte.

FAKTURA

l:‘ Qswiadczamy, ze jestesmy platnikami VAT nasz nr NIP:

Upowazniamy firmg Langas Regtech Sp. z 0.0. do wystawienia faktury VAT bez naszego podpisu.
l:\ Oswiadczamy, ze nie jestedmy platnikami VAT

.Oswiadczam, Ze zapoznatem/am sie z og6inymi warunkami uczestnictwa w projektach
edukacy nych realizowanych przez Langas Regtech https:/flangas. pliwp-content/uploads/2020/09/
0go%CC%81Ine-warunki-uczestnictwa-w-projektach-edukacyjnych-realizowanych-przez-Langas-Group.pdf

D Qswiadczam, Ze jestem upowazniony (-na) przez firme do podpisania formularza.

podpis data pieczec



